
proaktive Betreuung der BestandkundInnen sowie Gewinnung von NeukundInnen
Schnittstelle zwischen den KundInnen sowie internen Abteilungen
Verantwortung für die technische Beratung von IndustriekundInnen und die Erreichung der vorgegebenen 
Budgets und Kennzahlen
Teilnahme an Messen, Veranstaltungen und Fachtagungen 
Unterstützen der Teammitglieder in allen Projektphasen.
Innovative Produktgesamtlösungen präsentieren und die dazugehörigen Finanzierungs- und Servicelösungen 
erarbeiten

Abgeschlossene technische oder kaufmännische Ausbildung
Mehrjährige Erfahrung im Vertriebsaußendienst sowie bestenfalls einschlägige Berufserfahrung in der 
Logistikbranche
Fließende Deutsch-Kenntnisse sowie fortgeschrittene Englisch-Kenntnisse und IT-Affinität
Hohe Service- und Kundenorientierung, Kommunikationsstärke, Verhandlungsgeschick, Flexibilität und 
Eigenständigkeit
Führerschein der Klasse B und Reisebereitschaft

Etabliertes, internationales Unternehmen mit Möglichkeiten zur Weiterentwicklung
vielfältige Mitarbeiterangebote 
Moderne Arbeitsumgebung mit modernen Geräten 
Gleitzeitvereinbarung sowie die Möglichkeit im Homeoffice zu arbeiten
Für diese Position beträgt das Mindestjahresgehalt EUR 50.000,-- brutto. Eine Überzahlung ist je nach 
Erfahrung und Qualifikation vorgesehen!

 

Wir freuen uns auf Deine Bewerbung als:
Sales Specialist (m/w/d) 

Vorarlberg - Steiermark - Tirol - Kärnten
 

Deine zukünftigen Aufgaben:
 

  
Deine Fähigkeiten und Qualifikationen:

 

  
Das Besondere an dieser Position:

  

 

Bitte sende Deine aussagekräftigen Bewerbungsunterlagen  per Mail an 

bewerbung@co3x3.com, z.H. Fr. Nabavi 
CO3x3 Consulting Services GmbH

1030 Wien, Erdbergstraße 10/7, Tel: +43 (0)1 710 94 69, office@co3x3.com, www.co3x3.com

mailto:bewerben.j.345626@jobfoundation.at
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https://www.co3x3.com/

